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Año de fundación: 1983

100 000
Capital de
inversión

1 500 000 por año
Facturación del
2014 y el 2015
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Cemdes eligió nueva directiva
El4demarzoserealizó laAsambleaGeneraldelConse-
joEmpresarialparaelDesarrolloSostenibledelEcuador
(Cemdes); seeligióalDirectorioparael período2016-
2017.En la reunión,porunanimidad, fue reelegidacomo
presidentadelDirectorio, InésManzanoDíaz, represen-
tante del Estudio JurídicoManzano (Guayaquil).

Foto cortesía de Cemdes

Losvehículospasansuspruebas

SoFíaRamíRez(I)
redaccion@revistalideres.ec

Máquinaspararevisar
la potencia de los
automóviles es el
ejeprincipaldelne­

gociodeLealImportaciones.Esta
empresa familiar, constituida en
1983,sededicabaalaimportación
demaquinariaparaindustriaspe­
trolerasyotrosservicios.Sinem­
bargo,desdehace13añospusosus
ojos solo en el sector automotor.
Desdeentonces,sededicaalaim­
portacióndeestosequiposparael
chequeodevehículos.
Esta importadora no solo se

concentraentraeralEcuadores­
tas herramientas especializadas;
el servicio posventa, en cuanto a
mantenimiento y capacitación,
tambiénesunsoportede lacom­
pañíadiceEduardoAlbán,presi­
dentedeLealImportaciones.
La idea de ingresar con este ti­

podemáquinassurgióenel2003,
cuando enQuito,Cuenca yGua­
yaquil se inicióelproyectode los
centrosderevisiónvehicular.
“Vimos la necesidad de buscar

fabricantes de estos equipos, pa­
ra cubriresterequisito”,explicael
Presidentedeestaempresa.
Por eso, sus ejecutivos se pu­

sieron manos a la obra, y desde
Ecuador empezaron una inves­
tigación previa acerca de las ir­
mas que pudieran proveer dicha
maquinaria. Cuando ya tuvieron
completa la información y reali­
zaronloscontactos,suscribieron
alianzas y se convirtieron en re­
presentantes de marcas como la
alemanaMaha,yotrascomoCha­
llengerLiftseIstobal.
En ese mismo año, la empresa

importó un total de 25 líneas de
revisión técnica vehicular, para
equiparlosseiscentrosenQuito.
Esteproyectofueel‘primerclien­
te’deLealImportaciones.
RicardoGanchalaeselgerente

demantenimientodelacompañía
DantonyConsorcioItls.Estasir­
mas son las quemanejan los seis
centros de revisión técnica vehi­
cularenQuito,desdeel2003.Asu
vez, tienen un contrato público­
privadoconelMunicipioquiteño.
Para equipar los centros, elCa­

bildorealizóeseañounconcurso
público y Leal Importaciones se
adjudicóelcontrato.Conlairma
del convenio, el proveedor equi­
pólosseispuntosderevisióncon
máquinasMaha. Enel 2015 se re­
novaron equipos, peroGanchala
noprecisacifrasdeinversión.
El representante de manteni­

miento de estos seis centros de
revisión explica que desde su
gestión en el 2010, el servicio de
Leal Importaciones se ofrece en
la asistencia técnica desde la fá­
brica,paraelrespectivomanteni­
mientoyelcontinuomonitoreo.
La estrategia de Leal Impor­

taciones para ganar mercado se
sustentaenelservicioposventa.

(Espol), la Universidad Técnica
delNorte(UTN), laUniversidad
Politécnica Salesiana (UPS) de
Cuenca,entreotrasentidades.
Andrés Urbina, responsable

del laboratorioyproyectosdein­
vestigacióndelCentrodeTrans­
ferencia Tecnológica para la
Capacitación e Investigación en
Control de Emisiones (Ccicev),
de la Escuela Politécnica Nacio­
nal(EPN),explicaquelaempresa
importadorainstalótreslíneasde
revisiónvehicularenestelabora­
torio,enelnortedeQuito.
Estas máquinas, además de

ofrecer servicio a clientes ex­
ternos, también sirven para que
estudiantes puedan realizar sus
trabajosdetesisenpregrado.
Este año, Leal Importaciones

realizará el montaje del primer
laboratoriodeemisionesvehicu­

lares en ciudades de altura en el
país, que se ubicará en el centro
derevisiónde laEPNubicadoen
SanBartolo,enelsurdelacapital.
Lasmáquinasquese instalarán

permitirán la homologación de
todoautoqueingresealmercado
nacional,conlosparámetrosque
estableceránlasautoridadesesta­
talesdecontrol. Esto se realizará
conpruebasdepotenciaydeemi­
sionesdegasescontaminantes.
Para este proyecto, la empresa

invertiráUSD1,8millones.
Los planes de expansión para

esta compañía en la agenda del
2016seránestablecercontactosy
acuerdos con losmunicipios del
país,queyatienenacargo,lacom­
petencia de la revisión vehicular
como Ibarra, Manta, Loja, entre
otros,yenlaSierraCentro.
La disposición de que los go­

biernos autónomos descentra­
lizados asuman esta responsa­
bilidad fue asignada a través del
Código Orgánico de Organiza­
ción Territorial, Autonomía y
Descentralización(Cootad).
Conestanuevaoportunidadde

negocio, la irma tiene planeado
implementar20líneasderevisión
técnicavehicularenporlomenos
cinco municipios. Además, den­
trodesusproyectosdeexpansión,
sus ejecutivos analizan la posibi­
lidaddeabriroicinasenlaSierra
Centro,sinespeciicarunaciudad
todavía,ademásdelasquetienen
enlacapitalyenGuayaquil.
Haceunmes, Leal Importacio­

nes también obtuvo la certiica­
ción ISO 9001, que les de el aval
de calidad en todos los procesos
internos de mantenimiento en
procesosmedioambientales.

12
líneas derevi-
sióntécnicave-
hicular importa
laempresa.

10
personas tra-
bajanen lairma
desdehace
13años.

4
técnicos se
especializaron
paraelservicio
deposventa.

2
oicinas en
QuitoyGuaya-
quil tieneLeal
Importaciones.

6
marcas, entre
alemanasyes-
tadounidenses,
trabajanconla
empresa.EduardoAlbánespresidentedelaempresaLeal Importaciones.Ellostraenmáquinaspara larevisióntécnicavehicular.

AndrésUrbina,delCcicevdelaEPN,opera desdeel laboratoriouna
máquinaquemide lapotenciadeunauto,quesimulamovimientoreal.

LealImportaciones Desde hace 13 años, esta irma importamaquinaria para el sector automotor.
Su servicio se concentra en los centros de revisión vehicular.Mantiene alianzas con universidades.
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EduardoAlbán
Lasplaniicacionesycrono-
gramasanualesparaelmante-
nimientodelasmáquinasque
importamoshacequepodamos
mantenernuestrosserviciosen
elsectorautomotor,enestos13
años.Paraeso, tenemostécnicos
quesehancapacitadoenlas
casascomercialescon lasque
tenemosalianzas,enAlemania,
EE.UU.yChina.Además,nuestras
investigacionespermitieronque
trajéramosalpaísmáquinasde
calidadperdurableysostenible,
por loquesurenovaciónpuede
realizarsecadacincooseisaños.

presiDeNTe

Albán señala que desde que la
empresa arrancó con esta línea
de negocio se tuvo la necesidad
de planiicar un cronograma
anualdemantenimientopara los
clientes. Las investigaciones de
mercadoquerealizalaempresay
la presencia de Leal Importacio­
nes en ferias en Europa, Brasil y
EE.UU. por ejemplo, ayudaron a
consolidarnuevoscontactoscon
irmas como Challenger, Hof­
mann, Istobal, Kxtion, para am­
pliarelportafoliodeproveedores.
En el país, además de tener co­

moclientesaconcesionariospri­
vados de automóviles, también
trabajadesdehacecincoañoscon
universidadespúblicasyprivadas
quedispongandeunprogramade
estudiosrelacionadosconelsec­
tor automotor. Entre ellas están
laEscuelaPolitécnicadel Litoral
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